
i Hétmillió darabra szói 
a megrendelés 

Jön az új 
adókártya 

• Budapest (MTI) 
Az MPC Card Systems 

Kft. nyerte az adókár-
tyák elkészítésére kiírt 
pályázatot - tájékoztat-
ta az Adó- és Pénzügyi 
Ellenőrzési Hivatal illeté-
kese az MTI-t. Az APEH-
nél je len leg fo ly ik a 
szerződés előkészítése, 
amelynek alapján a kft. 
legyártja a több mint 7 
millió darab adókártyát. 

Az adóhatóságnak csak a 
harmadik menetben sikerült 
kiválasztania a gyártó céget. 
Az elsó két pályázat során -
amelyet a közbeszerzési tör-
vényben foglal t gyorsí tot t 
tárgyalásos eljárással bonyo-
lítottak - kemény műanyag-
kártya e lkészí tését kellet t 
vállalniuk a pályázóknak. Az 
e l ső két f o r d u l ó azonban 
eredménytelenül végződött. 
Ezért a harmadik fordulóban 
már tekintettel a rendelke-
zésre álló rövid időre, csak 
vékony műanyagkártya elké-
szítése volt a feladat, és erre 
a négy meghívott közül hár-
man jelentkeztek. A három 
pályázó közül azonban csak 
egye t len egy o lyan vol t , 
amely a megadott határidőre 
és minőségben tudta vállalni 
a vékony műanyagkártyák 
e lkész í tésé t . A sze rződés 
pontos értéke nem nyilvános, 
annyit azonban az APEH il-
letékese elmondott, hogy az 
adókártyák elkészítése mint-
egy 350-400 millió forintba 
kerül majd, és ehhez járul 
még további több mint 100 
millió forint postaköltség. 

Az adókártyákat ugyanis 
szeptember végéig kell eljut-
tatnia az APEH-nek azokhoz 

az ál lampolgárokhoz, akik 
már szerepelnek nyilvántar-
tásaikban. Ez mintegy „7 mil-
lió állampolgárt jelent. Ezen 
túl további 200-500 ezer fő-
re becsü l ik az A P E H - n é l 
azoknak a számát, akik vala-
milyen okból nem szerepel-
nek a listákon, és így a me-
gado t t ha t á r idő re nem is 
kaphatják meg az adókártyá-
jukat. Ezek az adózó állam-
polgárok októbertől igényel-
he t ik m a j d az A P E H - t ő l 
adókártyát . Erre az APEH 
megyei kirendeltségein kívül 
további 63 helyen lesz mód. 
Az első adókártya mindenki-
nek ingyenes, és ugyancsak 
térítésmentes lesz az új adó-
ká r tya k i adása azoknak , 
akiknek személyi adatai vál-
toznak. Azok, akik kártyáju-
kat elvesztenék, - illetve az 
valamilyen okból megsérül-
ne -, már csak illeték fejében 
juthatnak új adókártyákhoz. 
Ennek jelenlegi összege 800 
forint. Az adókártya az adó-
azonosító jelen kívül tartal-
mazza majd az állampolgá-
rok nevét, édesanyjuk leány-
kori nevét, valamint születé-
sük helyét és idejét. Az adó-
zó címe nem szerepel a kár-
tyán. Az adókártya a szemé-
lyi igazolvánnyal együtt lesz 
használható, és először az 
1997. évi j ö v e d e l m e k k e l 
kapcsolatban kell majd al-
kalmazni őket, illetve a raj-
tuk s z e r e p l ő a d ó s z á m o t . 
Ezért a munkáltatóknak cél-
szerű már idén begyűjteniük 
az ezeken szereplő adatokat 
az általuk foglalkoztatottak-
ról. Az 1996-tal kapcsolatos 
jövedelmeket még a szemé-
lyi szám alapján kell az adó-
hatósággal elszámolni. 

• Bramac Kft. 

Őrségváltás 
* DM/DV- informác ió 

Új ügyvezető elnöke van 
az osz t rák é r d e k e l t s é g ű 
veszprémi központú Bramac 
Kft.-nek. A közismert tető-
cserépgyár új vezetője Wal-
ter Schneeweiss a veszprémi 
Petőfi Színházban mutatko-
zott be a cég partnereinek. 
E l m o n d t a többek közö t t , 
hogy öt évig Csehországban 
dolgozott, ott indította be a 
Bramac gyárát. A csehorszá-
gi cserépgyár gyakorlatilag 
hasonló nagyságrendben ter-
rtiel, mint a magyarországi. 
Évvégéig még mindkét céget 
irányítja, január 1-től pedig 
már csak a magyarországi 
munkára koncentrál. 

Walter Schneeweiss vil-
láminterjújában kijelentette, 
hogy a veze tővá l t á s n e m 
változtat a Bramac magyar-
országi stratégiáján. A kelet-
erópai országokban már több 
társaságunk működik, így 
Csehországban, Szlovákiá-
ban, Szlovéniában, Horvát-

országban, Romániában is. 
Mindenütt hasonló stratégiá-
val d o l g o z n a k , a c é l j u k , 
hogy jó minőséggel, kiszol-
gálással legyenek a piacon. 
Valamennyi helyen team ve-
zetés működik, ezért nincs is 
nagy különbség a vezetési 
stílusokban sem. 

Ha változik a kapitány, az 
még nem jelenti azt, hogy 
minden változik, persze csak 
ha jó a csapat. Itt pedig j ó 
c sapa t do lgoz ik együ t t -
mondta. Az új elnök már ba-
rátkozik a magyar nyelvvel, 
Csehországban is arra töre-
kedett, hogy 250-300 szót 
megtanuljon, így megtudta 
magát értetni. Ott sikerült, 
egyelőre úgy érzi, itt nehe-
zebb dolga lesz ezzel. 

Csabai Béla, aki 21 évig 
volt a Bramac Kft. ügyveze-
tő igazgatója, Székesfehér-
váron szintén osztrák érde-
keltségű cégnél és magán-
vál la lkozásban fo ly ta t ja a 
munkát. 

Piactükör 
• DM/DV-információ 

A Geoholding Rt. Geo-
média Lap- és Könyvkiadó 
gondozásában jelenik meg a 
Piactükör, a Fogyasztóvédel-
mi Főfelügyelőség és a mi-
nőségvizsgáló intézetek köz-
lönyszerű lapja. Olvasói a 
gyártók, forgalmazók, a kis-
és nagykereskedők. 

A kiadvány cél ja , hogy 
tájékoztassa az érintetteket a 
különböző szintű jogszabá-
lyokról, valamint a hatósá-
gok, a F o g y a s z t ó v é d e l m i 
Főfelügyelőség, az APEH és 
mások közelmúltbeli és ter-
vezett ellenőrzéseiről. „Áru-

figyelő" rovatában szerepel-
nek a minőségvizsgáló inté-
zetek által bevizsgált és pi-
acra várható termékek. Kö-
telezettségnaptárral segíti a 
kereskedőket, hírcsokrokban 
számol be a legt ipikusabb 
problémákról, vásárnaptárral 
hívja fel a figyelmet a kiállí-
tásokra és vásárokra. Fekete-
listán közli azokat a termé-
keket, amelyek fogyasztása 
és f o r g a l m a z á s a egyaránt 
veszélyes. A Piactükör cfmű 
lap évente 24 alkalommal, 
átlagosan 24 oldal terjede-
lemben, 15 ezer példányban 
jelenik meg. 

• Korrupciómentes kereskedelmet 

Világbanki óhaj 
• Chicago (MTI) 

Az Egyesült Államok 
arra próbálja rávenni a 
V i l á g b a n k o t , hogy a 
kölcsönökért folyamodó 
fejlődő országoktól kö-
veteljen igazolást: nem 
nézik el a megvesztege-
tést és a korrupciót a 
kereskedelemben - je-
lentette a Reuter. 

Mickey Kantor amerikai 
kereskedelmi miniszter azt 
mondta, hogy James Wol-
fensohn, a Világbank elnöke 
nagyon rokonszenvez az öt-

lettel. A Reuter megjegyez-
te, hogy a Világbank évente 
több tízmilliárd dollárt hite-
lez fejlődő országoknak, így 
igencsak hatással lehet ke-
r e s k e d e l e m p o l i t i k á j u k r a . 
Azok az országok, amelyek 
úgy érzik, hogy a Világbank 
túlzottan beavatkozik ügye-
ikbe, t e r m é s z e t e s e n nem 
fognak rajongani az igazolá-
sért. 

Kantor feltárta, hogy az 
Egyesült Államok kormány-
zata a májusig tartó 12 hó-
nap alatt mintegy száz olyan 
megvesztegetésről szerzett 
t udomás t , ame lyek miat t 
amerikai cégek 45 milliárd 
dollár összértékű megrende-
lést veszítettek a konkuren-
ciajavára. 

Hozzátette, hogy az ame-
rikai cégeknek elvileg tilos 

megvesztegetniük külföldi 
szerződések elnyeréséért he-
lyi t isztségviselőket, ám a 
világ 14 országában a válla-
latok még le is írhatnak költ-
ségként adójukból olyan ki-
fizetéseket, amelyek az ame-
rikai norma szerint megvesz-
tegetésnek számítanak. 

A csúszópénzek gátolják 
a szabadkereskedelmet és a 
versenyt, ezek révén kerül-
hetnek igencsak silány, ver-
s e n y k é p t e l e n t e r m é k e k a 
piacokra, kiszorítva a jó mi-
nőségűeket - mondotta Kan-
tor. 

Horvát 
számok 

• Zágráb (MTI) 
Idén júliusban 6,4 száza-

lékkal nőtt H o r v á t o r s z á g 
ipari t e l jes í tménye tavaly 
júliushoz képest, az év első 
hét hónap jában pedig 1,4 
százalékkal haladta meg a 
múlt év azonos időszakának 
mutatói t . Az expor t 1996 
első hét hónapjában mégis 
v isszaese t t : 2 ,57 mil l iárd 
dollár értékű árut szállítot-
tak külföldre, 5,2 százalék-
kal kevesebbet, mint 1995 
azonos időszakában. Az im-
por t s z i n t é n c s ö k k e n t : a 
4,28 milliárd dolláros beho-
zatal 4,8 százalékkal marad 
el 1995 első hét hónapjának 
mutatójá tól . A munkanél -
küliségi ráta júl iusban 1,8 
százalékkal volt magasabb 
az előző hónaphoz képest. 
Tavaly jú l iushoz képest a 
növekedés 8,7 százalékos. 

Cseh 
Mirage-ok 

• Párizs (MTI) 
A francia Dassault Avia-

tion ajánlata szerint Csehor-
szág ipari együ t tműködés 
és beruházások révén nagy-
részt visszanyerheti a Mira-
ge 2000-5-ös harcirepülő-
gépek árát, ha a cseh kor-
mány ezzel a Dassaul t - t í -
pussal korszerűsítené légie-
rejét. A Dassault a mirage-
ok megvételéért cserébe új 
munkahelyekkel, technoló-
giai fejlesztéssel, a cseh cé-
gek ve r senyképességének 
e rős í t é séve l és e x p o r t j u k 
bővítésével kecsegteti Prá-
gát. Az együttműködésbe a 
Dassault bevonná partnere-
it , a M a t r a D é f e n s e - t , a 
Thomson CSF-et és a Snec-
ma céget is. Hasonló aján-
lattal állt elő a múlt héten 
az a m e r i k a i M c D o n n e l l -
Douglas cég, amely F/A-
18-asokat akar eladni Prá-
gának. 

Lengyel 
telefon 

• Szöul (MTI) 
A d é l - k o r e a i D a e w o o 

csopor t megá l lapodás t írt 
alá a dél-koreai országos te-
lefontársasággal, a Dacom-
mal arról, hogy vegyesvál-
lalati formában bekapcso-
lódnak a lengyel telefon- és 
távközlési üzletágba. A De-
awoo az új céget Lengyelor-
szág legnagyobb informáci-
ós és távközlési vállalatává 
akarja fejleszteni, s 2000-re 
az éves forgalmat 60 millió 
dollárra akarja felfuttatni. A 
Daewoo közölte, hogy a ke-
let-európai előretörés jegyé-
ben a vegyes vállalat Ma-
gyarországon és Kelet-Eu-
rópa más államaiban is egy-
s é g e k e t f og ny i tn i , vagy 
megpróbál helyi távközlési 
cégeket felvásárolni. 

Dohányfüst 

• Róma (MTI) 
Az olasz kormány rende-

letet hozott az Állami Mo-
nopóliumok vállalatának át-
alakí tásáról , s ezzel meg-
kezdte a dohány százéves 
á l l a m i m o n o p ó l i u m á n a k 
felszámolását. A Monopoli 
di S t a to nevű v á l l a l a t o t , 
melynek irányítása eddig a 
p é n z ü g y m i n i s z t é r i u m h o z 
tartozott, egy éven belül ön-
álló állami vállalattá, utána 
pedig részvénytá r sasággá 
alakí t ják át. Az átalakítás 
első lépéseként felbontják a 
dohány és a lottó eddigi há-
zasságát. A lottó egyelőre 
állami monopólium marad, 
de a dohányipart privatizál-
ni akarják. 

• Négyzetméterben mérhető siker 

Klíma, Hódmas módra 
Az olyan sikertörténe-

tek h a l l a t á n , m e l y e k 
szerep ló i a semmibő l 
varázsoltak jólműködó 
vállalkozást, a tudósító 
legszívesebben azt kér-
dezi elsőként, miben lát-
ják az eredményesség 
titkát maguk a szerep-
lók. A tudás vagy a sze-
rencse játszik nagyobb 
szerepet a b b a n , hogy 
míg az emberek egy ré-
sze állását veszítve vég-
leg a partvonalon kívül-
re kerül, addig mások -
helyzetükből tökét ko-
vácsolva - valami újba 
fognak és azt sikerre is 
viszik. 

A Hódmas, egy vásárhe-
lyi, j e len leg ötven embert 
foglalkoztató és évente 100 
millió forint értéket termelő 
lemezmegmunkáló cég tör-
ténete úgy kezdődött, hogy 
alapítóját, Pekárik Jánost el-
bocsá to t t ák a Hódgép tő l . 
Ráadásul a mezőgazdasági 
gépgyártás, amibe először 
kezdett, azonnal 3 millió fo-
r intos vesz teséget hozot t , 
mivel a földosztás a vállal-
kozó várakozásaival ellen-
tétben - elmaradt. 

- Jól kell megválasztani, 
mibe fogjon az ember, az-
után azt a lehető legjobban 
kell csinálni - foglalja össze 
saját sikerének titkát a cég-
vezető. - Ehhez hozzáértés 
és szerencse is kell, és még 
valami: j ó szimat. Minden 
i n f o r m á c i ó b a n meg kell 
érezni a lehetőséget. 

Pekárik János gépgyártás-
technológusként dolgozott a 
H ó d g é p n é l , m a j d amikor 
megváltak tőle, létrehozott 
egy kisszövetkezetet, melyet 
hamarosan káeftévé alakítot-
tak. A Hódmas egy harminc 
négyzetméteres garázsban 
indult két alkalmazottal. El-
őször mezőgazdasági gépe-
ket és -alkatrészeket gyártot-
tak, de hamar kiderült, ezek-
nek a termékeknek nincs pi-
acuk. 

- Rosszul mértük fel a 
helyzetet, gyors földosztásra 
számítottunk. Ám ez elma-
radt, és a legyártott készlet 
nyolcvan százaléka a nya-
kunkon maradt. Tula jdon-
képpen csődöt kellett volna 
jelentenünk, ami a cég fel-
számolásához vezetett volna. 
Ehelyett törvényen kívül ki-
egyeztünk a hitelezőinkkel, 
és két év alatt kamatostul 
visszafizettük a 4 millió fo-
rintos tartozást. 

A kezdeti kudarcból okul-
va a gépgyártás más ágára 
tértek át: régi gépekkel, ma-

Evente 25 ezer légtechnikai alkatrészt visznek Svédországba 

nufakturális módszerekkel 
kezdték a lemezmegmunká-
lást. A partner egy svéd cég, 
a Klimathbyran, Skandiná-
via egyik vezető légtechni-
kai fejlesztő-tervező-kivite-
lező cége. A Hódmas jelen-
leg évente 25 ezer légtechni-
kai alkatrészt és 20 ezer pár 
h a n g t o m p í t ó c sa t l akozó t 
szál l í t s zámukra Svédor -
szágba 100 millió forint ér-
tékben. Ez legyártott termé-
ke iknek hozzáve tő l eg 60 
százaléka - mellette német 
és osztrák partnereknek szál-
l í tanak. Az egyre bővü lő 
kapcsolatok miatt e lőször 
egy kisebb, majd ez év ele-
jén egy 4 ezer négyzetméte-
res telephelyre költöztek. A 
régi gépeket újakra cserél-
ték, az alkalmazottak száma 
kettőről ötvenre emelkedett. 

- Hitelt soha nem vettünk 
fel, mert - sajnos - igaz az 
az á l l í tás , mely szer in t a 
bankoktól csak az kap hitelt, 

aki bizonyítani tudja, hogy 
o lyan anyagi he lyze tben 
van, hogy nincs a hi te l re 
szüksége. Inkább lízingel-
tünk, pályáztunk. 

A munkaügyi központtól 
háromszor kaptak munka-
helyteremtő beruházási tá-
mogatást, pályáztak és nyer-
tek az Országos Műszak i 
Fejlesztési Bizottságnál, és 
támogatást kaptak a kereske-
delmi kamarától . Emellet t 
15 millió forintos kedvezmé-
nyes kamatozású hitelt nyúj-
tott a cégnek a Duna-Tisza 
Regionális Fejlesztési Tár-
saság, sőt, 5 millió forintot 
be is fektettek a cégbe, mely 
üzletrészt 5 év múlva kell a 
Hódmasnak visszavásárol-
nia. 

- Ez a támogatás teszi le-
hetővé, hogy az új telephely 
minden négyzetméterén me-
gindítsuk a gyártást, hogy új 
üzleti kapcsolatokat létesít-
sünk és évi 200 millió forint-

Pekárik János: - Egy új kapcsolatra fél évig csak 
áldozni kell. (Fotó: Tésik Attila) 

ra növeljük a termelést. Egy 
új kapcsolatra fél évig csak 
áldozni kell: kiállításra járni, 
árajánlatot, mintadarabot ké-
szíteni, beszerezni a megfe-
lelő gépeket . Éven te leg-
alább ttz pályázatot nyújtunk 
be, 4-5 be is jön. A problé-
ma az, hogy hiába működtet 
az állam különféle alapokat 
a vállalkozások és a műszaki 
fe j lesz tés támogatására , a 
f e l h a s z n á l h a t ó összeg 
messze elmarad attól, amire 
az ország jelenlegi helyzeté-
ben szükség lenne. A fejlett 
országokban a GDP 2-3 szá-
zalékát fo rd í t j ák műszaki 
fejlesztésre, nálunk ez nem 
éri el az egy százalékot. 

A Hódmas szinte kizáró-
lag csak külföldi megrende-
lőknek dolgozik, hiszen ipari 
gyártó lévén itthon aligha ta-
lálna piacot. Beépítésre kész 
klímaberendezéseket, bemu-
tatóállványokat gyártanak, 
m ű s z e r d o b o z t , s ze r szá -
mosszekrényt, irodai kellé-
keket, menetrend-táblákat, 
kerékpártárolókat gépburko-
latokat, gépalkatrészeket ké-
szítenek lemezből. 

A cég ötven alkalmazott-
ból mindössze kettő admi-
nisztratív dolgozó, és az iro-
da is meglehetősen kis terü-
letet foglal el az új telephe-
lyen. 

- Nem irodát kell építeni, 
és nem az adminisztrációt 
növelni. Mindenkinek meg 
kel lene ér tenie , hogy egy 
cég csak annyit tud fejleszte-
ni, az állam csak annyit tud 
szétosztani, amennyit a vál-
lalkozás és az ország meg-
termel. 

Keczer Gabr ie l la 


