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Októberben osztozkodás? 

Csődbe húzott bútorok 
H M M H M M M B H H H H I I M H H 

A Szegedi Bútoripari Szövetkezet vagyonkezelő holdingja csődeljárást kezdeményezett 
önmaga ellen. Mint Sebők István elnöktől megtudtuk, pillanatnyi fizetésképtelenségről, 

7 millió forintos tartozásról van szó. A csődeljárást a pénzügyi rendezés felgyorsítása 
érdekében kezdeményezték, a szállítókkal szeptemberben ülnek le tárgyalni a tarozások 

rendezése végett. A szövetkezet a fizetés átütemezését és a kamatok elengedését fogja kérni 
hitelezőitől. 
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- Miért van tartozása a holdingnak, ha a 
szövetkezet mind a négy kft.-je nyereséges? 

- A vállalat 1989-ben még 8 millió forintos 
veszteséggel dolgozott . 1990-ben került sor 
szükségintézkedésként a kft.-k létrehozására. A 
szervezeti átalakítás hatására a tavalyi évet már 
mindegyik egység nyereséggel zárta, de a kft.-k 
anyagi he lyze te még nem olyan j ó , hogy 
egyszerre tudnának eredményesen működni és a 
holdingnak bérleti díjat fizetni. A vagyonkezelő 
központ bevételeit pedig kizárólág a bérleti 
díjak és a Híd utcai bútorbolt nyersége jelentik, 
vagyis a bérleti díj kiesése anyagi veszteséget 
okoz . A t a r tozások a szá l l í tók f e l é abból 
származnak, hogy a megrendelt alapanyagért 
általában azonnal kell fizetni, míg az eladott 
termékért csak bizonyos idő elteltével kapunk 
pénzt . így lehet a ho ld ingnak pénzügy i 
likviditási problámája annak ellenére, hogy 
termelő egységei nyereségesen gazdálkodnak. A 
tartozás mögött 300 milliós vagyon van, nem 
véletlen, hogy a bankok hitelképesnek ítélték a 
szövetkezetet. 

- Hosszúlejáratú hiteltartozása nincs a 
szövetkezetnek ? 

- 66 millió forint. 1978-ban egy számítógép-
vezérlésű gép vásárlásához vettünk fel kölcsönt, 
a 13 millió forint visszafizetési határideje jövő 
áprilisban jár le. 1980-ban területvásárlásra 
vettünk fel hitelt a KISZÖV-től, 1996-ig kell 
törlesztenünk 13 millió forintot. 

-A technológiai fejlesztés, a termékszerketet-
átalakítás a bútoriparban is igencsak időszerű 
lenne. 

- Sajnos ezzel kicsit elmaradtunk, mert a 
szövetkezet eddig inkább ingatlanokat vásárolt. 
Ettől a holt tőkétől most igyekszünk szabadulni. 

Az eladásból származó bevételeket a kft.-kbe 
kívánjuk „befektetni", így megvalósulhatna a 
fejlesztés. Másik megoldás lehet a külföldi tőke 
behozatala, ennek érdekében folytattunk már 
tárgyalásokat. 

- Hogyan történik majd a szövetkezet 
átalakítása? 

- Ok tóber e le jén lesz a vagyonfe lo sz tó 
közgyű lé s . A három kf t . j e l e z t e k iválás i 
s zándéká t , így várha tóan három öná l ló 
s zöve tkeze t r e és a ho ld ingra boml ik a 
SZEBISZ. 

Szükségből káefték 
A SZEBISZ-ből 1990-ben 

megalakult a Bútoripari Kft., 
a makói Úlőbútorgyártó Kft., 
az Asztalos és Kárpitos Kft., 
valamint egy kereskedelmi és 
szolgáltató kft. A legnagyobb, 
80 és 60 milliós árbevételt a 
Bútoripari és az Ülőbútor-
gyártó kft.-k bonyolítják, 80 
százalékban nyugati -
francia, német és svájci -
piacra gyártanak elsősorban 
székeket. Nyereségesek, 
meglehetősen sok megrende-
lésük van, több, mint ameny-
nyit ebben az évben teljesíteni 

tudnak, termelésül tavaly óta 
40 százalékkal nőtt. A főleg 
hazai piacra termelő Asztalos 
és Kárpitos Kft.-nék kevésbé 
kedvező a helyzet; a fizető-
képes kereslet csökkenése és 
a külföldi, elsősorban német 
konkurencia megjelenése 
miatt - bár elbocsájtásokra 
nem került sor — csökkentett 
munkaidőben dolgoznak. A 
korábbi nagykereskedelmi 
partnerek, a Bútorker és a 
Domus jóval kevesebbet 
rendelnek a SZEBlSZ-től, 
mert a forgalmazók egyre 

inkább a termelőtől való 
közvetlen beszerzéssel élnek. 
Az újonnan alakuló kisebb 
magánkereskedők pedig még 
nem jelentkeznek komoly 
megrendelésekkel. A fizető-
képes kereslet csökkenése 
érezhető, de a szövetkezet 
bútorboltjának júliusi forgal-
ma az áremelkedés ellenére is 
nagyobb volt, mint a tavalyi. 
Új vállalkozása a szövet-
kezetnek a lakberendezés és a 
belsőépítészet, „kulcsrakész" 
átadással. 

KECZER GABRIELLA 

Október 7-11. 

Őszi vásár 
Szombathelyen 

Közel kétszázhúsz kiállító 
muta tkoz ik be az ok tóbe r 
7 - 1 1 . közöt t r e n d e z e n d ő 
Szomba the ly i Nemze tköz i 
Őszi Vásáron. Az ötnapos ren-
dezvényre hetvenezer látogatót 
vá rnak , a k á f c s a k az idén 
tavasszal már megrendezet t 
hasonló szombathelyi kiállí-
tásra. 

A vásár i ránt é r d e k l ő d ő 
kiáll í tók negyven százaléka 
Szombathelyről és Vas megyé-
ből , míg a más ik negyven 
százaléka Budapestről jelent-
kezett. A külföldi érdeklődők 
között elsősorban osztrák és 
sz lovén cégek vannak , de 
N é m e t o r s z á g b ó l , Svá j cbó l , 
Franciaországból, a Cseh és 
Sz lovák Köz tá r sa ságbó l és 
O la szo r szágbó l is várnak 
kiállítókat az idén. 

Augusztus 15-éig egyébként 
még e l fogadnak je len tkezé-
seket a vásárra a Szombathelyi 
Vásárcentrum Kft.-nél. (9700 
Szombathely, Március 15. tér 
5. Te l e fon : 94 /15 -457 , 12-
666). 

Újabb üzletek a láthatáron 

Molnarek 
Szibériába repülnek 

A nem hivatalos információt, miszerint Molnár Sándor, 
az olajüzleteiről híres szegedi üzletember, több sikeres 

vállalkozás tulajdonosa a helyi gazdaság prominens 
képviselőivel a mai napon Szibériába repül, érdeklődésünkre 

a Hanti Kft.-nél megerősítették. 

A szegedi c sapa t t ag ja i : 
Tühegyi József alpolgármester, 
dr. Podolák György, a 
S c h w i n n - C s e p e l Kf t . ügy-
vezető igazgatója , dr. Oláh 
János, a Dunabank Rt. szegedi 
f iók jának igazgatója , Széli 
János, a Heavytex Rt. elnök-
vezé r igazga tó j a , va lamin t 
Nagy László ú j s ág í ró . Az 
üzletemberek Nyagany váro-
sában a Krasznolen in-nyef -
tegaz gáz- és olaipari egye-
sülésnél tárgyalnak további 
üzlet i l ehe tőségekrő l (az 
egyesülés mellesleg többségi 
t u l a j d o n o s a a M o l n á r - f é l e 
Hant i Kf t . -nek , s j e l e n t ő s 
tőkével képviselteti magát a 
S c h w i n n - C s e p e l b e n is) . A 

látogatáson szó esik a második 
fé lévre te rvezet t o la j szá l l í -

' t á sokró l , a k e r é k p á r e l a d á -
sokról , s eset leges szibériai 
gyártelepítésekről. 

A szeged i ü z l e t e m b e r -
delegáció - amelynek tagjai 
ezúttal a Malév hivatalos já-
ratán, s nem Molnár Sándor 
magánrepülőgépén utaznak -
előreláthatóan augusztus 18-ig 
t á rgya lnak N y a g a n y b a n és 
kö rnyékén . Tűhegy i József 
többek között ezt az alkalmat 
r agad ja meg arra , hogy vi-
szont lá togatáson fö lkeresse 
Pervouralszk gazdasági pol-
gármesterét. 

F . K . 

Teszt: Mitsubishi Lancer 1,5 GLXi 

Próbaúton a Lándzsással 
A takaros j apán j á r g á n y 

szemre olyan mint egy csinos 
lány, hátul g ö m b ö l y ű , elöl 
k icsúcsosodó a fo rmája . Az 
első meglepetés már a beszál-
láskor éri az embert: a kagy-
lóülések olyan tökéle tesek , 
hogy a teshez simulva, bele-
izzad az ember háta , s öt-
hatszáz ki lométeres vezetés 
után sem fá rad el a veze tő 
dereka. A Mitsubishi Lancer 
1,5 GLXi igazán akkor káp-
ráztatja el az embert, amikor 
elindul vele. Az injektor 
ugyan i s meg tesz i j ó t é k o n y 
hatását: a kocsi úgy gyorsul, 
mint a raké ta . Könnyű az 
előzés: még harmadik foko-
zatban is, négyezer fordulaton 
pörög a számláló, miközben az 
autó már száztízzel repeszt. 

Igazi é lmény a sebesség-
váltó „tornásztatása": városi 
forgalomban sűrűn kell kap-
csolni, hogy sportosan pörög-
jön a motor . Az ö t fokoza tú 
váltót japán precízséggel ál-
lították össze, f inoman kap-
csol, szinte egy ujjal kezelhető. 
Az 1465, köbcentis motor 
meglepően fürgén dolgozik, 
nagyságát meghazudtoló erő-
vel lendíti mozgásba a közel 
tízmázsás kocsit. 

A japán kocsik egyik nagy 
előnye a kis fogyasztás, ami 
i lyen magas benzin árak 
mellet t nem is megve t endő 
szempont. Nos, a gyári kata-
lógus szer in t a Lancer vá-
rosban 8,5 litert, oszágúton 90-
es tempónál 5,5-öt, százhúszas 
t empóná l hét és fél l i ter 
„e sz ik" 95-ös ó l o m m e n t e s 
benzinből. Közel hatszáz ki-

Beleszeret az ember olykor 
egy autóba. Most éppen egy 
Mitsubishi Lancer-ha. Pedig 
nincs benne semmi különös, 

egyszerűen csak jó auto. 
Talán éppen attól 

varázslatos, hogy nem 
különleges, hogy minden 

a helyén van benne, kézre 
esik a váltó, „finom" 

a kormány, s csak megy, 
mint a karikacsapás. 

lométeres próbaút után a tan-
kolásnál kiderült, még nyolc 
litert sem fogyasztott a Lancer, 
pedig autópályán igencsak 
odaléptem a gázpedálra. 

Utazásná l nem m e l l é k e s 
szempont a kényelem sem. A 
Lancer ebből a szempontból is 
jó autó, szinte minden kényel-
mi felszereléssel ellátták még 
az alaptípust is: a vezetőülés 
nem csak előre-hátra mozgat-
ha tó , dön the tő , hanem egy 
hidraulikus emelő segítségével 
méretre is állítható. A veze-
tőülésből minden kezelőgomb 
könnyen elérhető. Az ablakok 

elektronikusan mozgathatók, 
fű the tő és belülről á l l í tható 
külső visszapi l lantó tükrök, 
gyári lag beépí te t t , k ivehe tő 
rádiós-magnó teszik kényel-
mesebbé az utazást. 

Aki egy Lancer-en törné a 
fejét, annak mindeképpen azt 
a j á n l a n á m , hogy az extrák 
közül egyet felététlenül kérjen: 
a harmincegy ezerért kínált 
szervokormányt. A veze tés 
élménye enélkül ugyanis nem 
lenne teljes. Bár hagyományos 
szervoféket építettek a kocsiba, 
a hirtelen megállás nem gond. 
A kocsi fékezéskor nem húz, 
nem blokkol, hanem megáll. 

M i n d ö s s z e egy ap rócska 
„szeplőt" sikerült csak felfe-
dezni a közel másfélezer kiló-
méteres próbaút során a ko-
csin: a lehajtható napellenző 
többször is a kezembe maradt, 
kiugrott a helyéről . Később 
azonban már simán ment ez is, 
lehet hogy csak meg kellett 
tanulni a mozdulatot. 

A százhatvanöt kilométeres 
óránként i s ebességre képes 
Lancer minden tekintetben jó 
középkategóriás kocsi, az alap-
típus árát - egymillió három-
százötvenezer forint - figye-
lembe véve viszont sokat tud. 
A Lándzsás, hiszen magyarul 
enny i t tesz a f an t áz i anév , 
igazán jó útitárs. Kár, hogy ma 
még csak kevesen élvezhetik 
ezt az élményt, mi is a Contrex 
Kft. és az Autofer Rt. Vásár-
helyi Pál utcai Mitsubishi sza-
l o n j á n a k k ö s z ö n h e t j ü k a 
lehetőséget. 

RAFAI GÁBOR 

FOTÓ: SCHMIDT ANDREA 


